
リストに情報を付加
「リストモット」
のご紹介

お手元の営業リストを戦力化！



https://listmotto.site

リストモットとは

リストで決まるといわれる法人営業、

「リストモット」なら、お手元の営業リストを戦力化する為の様々な項目を付加できます。

1

お手元のリストに、モット情報を付加

今お持ちの営業リスト（ハウスリスト）に対し、
さらに項目を付加して営業効果を高める(戦力
化する）ことができます。

「代表者氏名」、「産業分類業種」、「従業員規
模」、「資本金規模」、「売上規模」、「本社フラ
グ」、「ＦＡＸ」、「メールアドレス」、「企業概要」
等を付与しＣＳＶ出力します。

https://listmotto.site/
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よくある課題

営業・販促の現場において、このようなお悩みがありませんか？

ECONOS 2

膨大なハウスリストを
上手く活用したい

最近DMの効果が

ほとんど無い

テレアポの成功率が

低い

ハウスリストに業種、企業規模、企

業概要、サイト等の情報を付与し、

アプローチの優先度を見える化。

よりターゲットを絞り込むことで無駄

打ちを削減し、メールＤＭ、決裁権

のある代表者へのダイレクトアプ

ローチ等多彩な手段でＤＭの費用

対効果をＵＰ。

代表者氏名の把握でガチャ切り防

止。さらにサイトや企業概要を確認

しながら、よりターゲットに迫った

トークが可能。アポ率向上へ。

リストモットで解決！

https://listmotto.site/
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リストモットの主な特徴

「ユーザーズマニュアル」↓も併せてご覧ください。

https://www.econos.jp/download/LisＭａ_manual.pdf

3

アプローチ先に「目鼻をつける」 アプローチ先に「目星をつける」

アプローチ先に「より近づける」 アプローチ手段を「増やす」

成功率のUP 営業効率向上

業種、企業規模、企業概要、コーポレートサ
イト等の把握で、漠然としたターゲットが明瞭
に見えてきます。

業種、規模等による取捨選択、優先順位設
定により、ＤＭ、営業の無駄打ちを削減でき
ます。

ターゲットのサイトや企業概要を確認しなが
ら、よりターゲットに迫ったトークが可能にな
りアポ率向上に。

代表メールアドレスやＦＡＸ番号を追記でき、
電話、郵送以外でのマルチなアプローチが
可能になります。

代表者氏名が付加されることで、ＤＭの開
封・レスポンス率向上、テレアポ成功率を向
上できます。

月々わずかな費用で営業効率向上に大きく
貢献します。

https://listmotto.site/
https://www.econos.jp/download/Listmotto_manual.pdf


https://listmotto.site ECONOS 4

付与可能項目とポイントについて

資本金規模

それぞれの項目 1 件の情報付加ごとに下記のポイントを消費いたします。

■ 付加できる項目について

■ 使用ポイントについて

https://listmotto.site/
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イメージ

「リストモット」は左記リストを読み込み、右記リストをＣＳＶ出力します。

ただし、項目が付加されないデータもあります。（付加分のみポイントがカウントされます）

ECONOS 5

＋
貴社の
ハウスリスト

リストモットで
付加されるリスト

https://listmotto.site/
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3つの安心

初期費用が不要。サブスク化で短期間利用も可能。

価格、操作性、導入後のサポート体制においても高い評価をいただいております。

ECONOS 6

icon

サブスクリプション 無料サポート 常に新鮮

初期費用不要で「必要な時に必要

なだけ」ご利用いただけるサブスク

リプション型のサービスです。

「電話」、「ＦＡＸ」、「Ｅメール」のサ

ポートが無料でお受けいただけま

す。

年一回の全体更新に加え、随時最

新データでメンテナンスをおこなっ

ており、常に新鮮に保たれています。

https://listmotto.site/
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お客様の声

ECONOS 7

M社 様
(マーケティング事業)

松尾 昌志 様
株式会社アウトスタンディングパートナーズ

代表取締役

H社 様
(人材サービス業）

NSSホールディングス株式会社 様

代表者氏名やURL等を調べる

のに、都度検索をしていて効率
が悪かった。リストモットを使うこ
とで、リスト作成時間の短縮に
繋がっています。

リストモットを使うことで、販売商
材のターゲティング時に従業員
規模でセグメントができるように
なった。付加された項目のみに
金額がかかるなど、料金として
も安く、利用しやすいです。

社員数の把握や本社番号の
選別ができ、本社ベースでの
リスト整備が可能になりまし
た。初期導入費が不要で月
単位の契約であることも契約
の決め手になりました。

効率的にリストの収集・整理を
行え、営業先法人のリストを
整備し、DM等を送付すること
が可能となった。代表者氏名, 

FAX, メールアドレスの付与を
使っています。

もっと見る > もっと見る >

https://listmotto.site/
https://www.econos.jp/products/usersvoice_outstandingpartners.php
https://www.econos.jp/products/usersvoice_nssholdings.php
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実績

ECONOS 8

上場企業から個人事業主まで、多くの皆様にご利用いただいております。

https://listmotto.site/
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料金

初期費用も年間契約の縛りもございません。

ECONOS 9

1M 3M 無料体験版

対象リスト数が少ない企業様向け 対象リスト数が少し多い企業様向け 無料でお試しされたい企業様向け

9,900円/月 26,400円/月 0円

✓ ポイント数： 10,000pt/月

✓ 1ライセンス

✓ 例) 代表者氏名 1,000件付加可

✓ 例) URL 5,000件付加可

✓ ポイント数： 30,000pt/月

✓ 1ライセンス

✓ 例) 代表者氏名 3,000件付加可

✓ 例) URL 15,000件付加可

✓ ポイント数： 500pt

✓ ２週間利用可能

✓ 例) FAX 500件付加可

✓ 例) 代表者氏名 50件付加可

その他のエディションを含む料金表はこちらからダウンロードください。

おすすめ

税込 税込

https://listmotto.site/
https://econos.jp/trial/entry6.php
https://lisma.biz/assets/img/220406_%E3%83%AA%E3%82%B9%E3%83%9E%E3%81%AE%E6%96%99%E9%87%91%E3%81%A8%E6%A6%82%E8%A6%81.pdf
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ご利用の流れ

ECONOS 10

無料体験版 まずは無料体験版で500件までお試しください。

製品版申込
ご希望するエディションでお申込みください。
シリアルキーをメールにて発行いたします。

ご利用開始
シリアルキーを入れることで正規の製品版として、
各エディションの上限ポイント迄ご利用いただけます。

以下から無料体験版のダウンロードができます。
https://econos.jp/trial/entry6.php

無料体験版ＤＬ >

製品版申込ページへ >

https://listmotto.site/
https://econos.jp/trial/entry6.php
https://econos.jp/trial/entry6.php
https://www.econos.jp/apply/lista_series/index.php
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よくある質問

ECONOS 11

Q 1つのライセンスで複数台使えますか？

A 1つのライセンスを複数のコンピューターでご利用可能ですが、同時利用は1台のみです。

Q 素人でも簡単に使えますか？

A エクセル使用経験をお持ちの方でしたら簡単にお使いいただけます。

Q 著作権・個人情報保護法に関して問題ないですか？

A 出力項目の社名、住所等に著作権はありません。氏名等の個人情報に関してはこちら。

Q リストモットで作成できるリストの出所は？

A 信用調査機関・ＷＥＢ情報等を弊社で集約し、オリジナルＤＢを構築しております。

Q 検索方法等のアドバイスやサポートはいただけますか？

A 電話、ＦＡＸ、メール、チャット等、サポートは無料です。お気軽にお問合せください。

https://listmotto.site/
https://www.econos.jp/privacy/
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お客様アンケートより

Q. リストモット導入の目的をお教えください。

・営業先法人のリストを整備し、DM等を送付するため

・テレアポ業務

・リスト作成時間の短縮

・全国の本社リストが必要なため(50名～1000名規模)

⚫ 2021年4月実施

Q. リストモット導入前に抱えていた課題や悩みがあればお教え下さい。

Q. 契約の決め手になったことがあればお教え下さい。

・効率的にリストの収集・整理を行いたかった

・時間がかかる、都度検索で効率が悪かった

・社員数の把握や本社番号の選別が難しかった

・問い合わせからのご対応が早かった

・費用が安く手軽に開始出来ること

・導入費が無く月単位の契約の為

https://listmotto.site/
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会社概要

エコノスは、お客様の「新規顧客開拓」を「リスト」を通じで支援する会社です。

SAIRU 13

商号 エコノス株式会社

代表 代表取締役 野畑 博央

事業内容 販売促進サービス、ソフトの開発・販売

資本金 1，000万円

設立 1995年3月16日

拠点
（本社） 大阪市中央区安土町1-7-13 トヤマビル3F

（東京支社） 東京都千代田区二番町5-5 番町フィフスビル7F

Webサイト https://econos.jp

https://listmotto.site/
https://econos.jp/
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その他の製品・サービス紹介

その他、効果的な営業用「リスト」の受託作成も承っております。【見積無料】

SAIRU 14

データマーケティング道具箱「D-tools」

https://dtools.jp/

データマーケティングに便利な無料

ツールが集まった便利サイト。

https://contactdm.site

コンタクトフォームお問合せ代行サービス

「コンタクトＤＭ」

リード獲得まるごと支援サービス

「マーケアップ」

お問合せフォームへの安心・安全

なＤＭ配信サービス。

https://markeup.site

面倒な"新規顧客開拓"を

まるっとおまかせ。

https://listmotto.site/
https://dtools.jp/
https://contactdm.site/
https://markeup.site/
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無料相談受付中

BtoBの新規顧客開拓のことなら何なりとご相談ください！

SAIRU 15

電話でのお問い合わせ メールでのお問い合わせ

06-6265-5111

平日10:00〜17：30

sales＠econos.jp

会社名・氏名・メールアドレス・電話番号を

ご記入の上、お問い合わせください

https://www.econos.jp/panf/
当社のホームページでも資料請求・お問い合わせができます。

03-6261-7322 （東京）

https://listmotto.site/
https://www.econos.jp/panf/

